


Multi-Contabilidad por empresa (CLP, US$, NIIF)

Sistema financiero contable robusto

Office Banking

Inteligencia de negocios

Personalizable de acuerdo a necesidades

Fácil de integrar a otros sistemas

Procesos auditables

Soporte y mantención continua

Consultoría, desarrollo y mesa de ayuda permanente

Administra Empresas y Sucursales
Sistema completo y de altas prestaciones

Trabajo colaborativo
Mayor rendimiento comercial

Múltiples formas de hacer negocios
Mayor rentabilidad

Inventario correcto en el lugar correcto
Seguridad operacional

Normas internacionales de la contabilidad
Multi-Moneda

Browse es una empresa dedicada a generar soluciones informáticas abiertas
utilizando tecnologías de avanzada, brindando una respuesta eficaz y eficiente a la problemática

administrativa y de gestión de Empresas Comerciales y de Servicios. Fundada en 1988 para ofrecer
una alternativa tecnológica de calidad en el mercado de soluciones informáticas.

Lisa/PYMES es un sistema de gestión de recursos empresariales implementado con las Normas Internacionales
de Información Financiera (NIIF) y dispone de la capacidad de administrar ciclos completos de ventas, facturación, adquisiciones,
logística para abastecimiento, remuneraciones, recursos financieros y contables. Es un sistema moderno, de diseño amigable y fácil de
usar.

El mercado objetivo de Lisa/PYMES son empresas dedicadas al Comercio, Retail, Servicios, Distribución o empresas que requieren
llevar los registros contables y de remuneraciones en sus operaciones.

El propósito de Browse es liderar el desarrollo y creación de sistemas de información, para el mercado Latino Americano, con un alto compromiso
con la calidad y satisfacción de sus clientes, en un ambiente de colaboración y desarrollo del personal de la organización.

Facilita la administración de los procesos de compras a través del
abastecimiento nacional e importaciones. Provee la información
necesaria para la negociación con el proveedor, con el suficiente
grado de control que evite errores, en precio, condiciones o cantidad
en la adjudicación de la compra.

Permite un abastecimiento de bienes y servicios a través de órdenes
de compra directa, solicitudes internas de compra, solicitudes de
cotización a proveedores y convenios. Estos documentos previos
a su emisión, pasan por autorizadores comerciales y financieros de
acuerdo a restricciones definidas.

El proceso de compras a través de compras nacionales o
importaciones conforma el costo de la mercadería y de los bienes.
En el momento de comprar se  dispone de la información de las
últimas compras a un proveedor, ranking de compras, calificación
de proveedores, cuadros comparativos, planes de entrega, precios,
convenios y condiciones de compra, cuenta corriente e identificación
completa de los contactos, a través de los cuales el sistema emitirá
la orden por correo electrónico, de acuerdo a la selección realizada.

El ciclo de la compra se cierra con la cuenta corriente de proveedores
cuyo objetivo fundamental es el control del nivel de deuda de la
empresa y la generación de las órdenes de pagos a tesorería.

Ciclo Comercial de Compras



Centralización Contable

Ventas

Facturación

Cta. Cte. Cliente

Compras

Existencias y
Bodegas

Conciliación Bancaria

Tesorería

POS

El ciclo de facturación, administra, genera, automatiza el proceso de
control y de recaudación de los ingresos de la empresa, a través de
documentos como facturas, notas de crédito, notas de débito y
boletas, normales o electrónicas, en uno o múltiples puntos de
facturación de acuerdo a necesidades y a las sucursales comerciales,
 tomando como información base, las ventas, existencias y solicitudes
de facturación que no son del giro de la empresa.

Permite recibir múltiples formas de pago y letras por cobrar, para
lo cual dispone del respaldo sistémico, para llevar un control exhaustivo
de esta forma de pago.

El control de los recursos financieros se realiza a través de la cuenta
corriente clientes, el que se encarga de controlar y administrar los
documentos que respaldan las operaciones comerciales realizadas
entre la empresa y sus clientes. Se actualiza en forma automática con
la información de tesorería.

El ciclo logístico está orientado a que su empresa disponga del
inventario correcto, en el momento y lugar correcto, evitando las
grandes inversiones en inventarios y las pérdidas de ventas por la
falta del mismo (www.toc-goldratt.com).

Gestión Logística calcula, sugiere y realiza (manual o automáticamente)
las reposiciones de stock de su cadena de suministro, considerando
la demanda fija y estacional, el tiempo de reposición y sus variaciones.
A su vez los cambios imprevistos en la demanda van generando
sugerencias de modificación a los objetivos de inventario de manera
de ajustarlos a la realidad.

Existencias y bodegas  que administra en forma segura los inventarios
de múltiples bodegas y ubicaciones informando el inventario real,
disponible y proyectado a toda la organización. Administra lotes,
series, fechas de vencimiento, códigos de barras y muchas otras
características.

Ciclo de Facturación Ciclo de Logística
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El ciclo de Recursos Humanos está orientado a la administración
y al pago de las remuneraciones.

La potencia del sistema de remuneraciones se encuentra en las
facilidades de la formulación, que el usuario directamente puede
realizar sin la necesidad de recurrir a terceros para modificar el
programa, de todas las situaciones de pago, por medio de la utilización
de las tablas que definen las características del personal, la libre
definición de bases de cálculo. Esta característica lo transforma en
un producto adaptable a las necesidades de cualquier empresa,
además de cumplir con todas las exigencias legales. Automatiza
toda la entrega de información a terceros.

Ciclo de Recursos Humanos

Módulos opcionales



El ciclo contable brinda una solución integral para la administración
de la información financiera-contable de cualquier empresa o holding,
permitiendo llevar una o más contabilidades por empresa (Financiera,
Tributaria, NIIF, etc.) y en diferentes monedas en forma simultáneas
(Pesos, Soles, US$, EUR, etc.), abordando tópicos tales como emisión
de libros legales, análisis de cuentas, corrección monetaria y cierre
automático de los ejercicios contables.

Los movimientos contables fluyen en forma directa desde las
distintas funciones del sistema. La tarea de los contadores se facilita
y pueden dedicar su tiempo, al análisis de las cuentas y ajustes de
saldos contables en lugar de confeccionar y digitar movimientos
contables.

Para que la información llegue en forma segura y confiable a las
contabilidades definidas, en Centralizaciones se realizan las definiciones
y asociaciones de cuentas para automatizar los procesos. Su objetivo
es unificar todos los procesos y eventos de índole contable que se
originan en los módulos auxiliares y sistemas externos.
Centralizaciones es el sistema validador, generador y emisor de la
información contable.

Puede llevar el control del activo inmovilizado a través del Activo
Fijo, con el fin de desarrollar las actividades operacionales de su
giro, o bien para ser arrendados a terceros. Permite llevar el registro
individualizado de todos los bienes, el control de sus movimientos,
familias, dependencias, ubicaciones, depreciaciones y correcciones
en forma mensual a través de solicitudes, que deberán pasar por
una instancia de supervisión, de acuerdo con la normativa vigente,
las normativas internacionales.

El sistema permite administrar los bienes activables y no activables,
pero que si requieran ser controlados, cálculos de las políticas
financieras y tributarias, cualquier método de depreciación, bienes
en leasing y comodato y de sus depreciaciones si proceden, control
de los gastos rechazados y control del crédito del Activo Fijo.

Lisa/PYMES Financiero controla todas las operaciones de
movimientos financieros (ingresos y egresos). Es el único lugar
donde se realizan las operaciones monetarias en diferentes monedas
y formas de pagos. Otro sistema que también realiza movimientos
monetarios es el punto de venta (POS) por su naturaleza de venta
directa.

Tesorería general administra los recursos monetarios con múltiples
cajeros, los cuales se pueden especializar de acuerdo a las necesidades
de la empresa y de sus sucursales. Tesorería dispone de una gran
funcionalidad y amplitud, para una administración eficiente y oportuna
de la información financiera. Realiza los pagos e ingresos generados
en cuenta corriente proveedores, importaciones, rendiciones,
remuneraciones, contabilidad, cuenta corriente clientes y letras por
cobrar, además de los propios.

Si su empresa requiere tener seguridad de sus ingresos y pagos de
dineros, tesorería soluciona esta necesidad, usted solo debe realizar
todos los movimientos por este sistema, ya sean ingresos o pago.
Tesorería le entregará todos los controles, seguridades y relación
con los bancos (Office Banking) que su empresa necesita, para
asegurar que estas operaciones tengan el control y el estado
documentario de respaldo a cada movimiento. Usted no debe
realizar estas operaciones fuera del sistema.

Dispone como herramienta de apoyo la Conciliación Bancaria, para
demostrar, a partir del saldo reflejado en los estados de cuenta de
los bancos, el saldo que arrojan las cuentas banco en la contabilidad.
 Este módulo trabaja en forma integrada con el módulo contabilidad,
ya que las conciliaciones son realizadas en forma directa sobre el
mayor auxiliar de banco. Es importante destacar que este módulo
permite certificar los movimientos bancarios y su uso le da seguridad
y sanidad a su empresa. Es totalmente automático y lee directamente
las cartolas de los bancos, sin necesidad de digitarlas.

Ciclo Financiero

Ciclo Contable



Comercio

Restaurantes

Hoteles

Distribuidores

Ferreterías
Farmacias
Repuestos
Servicios
Mini Markets
Tiendas
Boutiques
Repuestos

Restaurantes
Comida Rápida

Bar
Discotecas

Impresión de Órdenes de
Cocina

Hoteles
Moteles
Hosterías
(Incluye manejo de
Restaurantes)

Empresas distribuidoras de
productos por mayor.

Múltiples presentaciones y
precios por producto.

Administrar gran volumen
de transacciones.

Herramientas opcionales de
comunicación y

consolidación entre
almacenes, sucursales y

subsidiarias.

Corresponde a este ciclo comercial un conjunto de herramientas que
facilitan y aseguran una buena gestión comercial entre la empresa y sus
clientes. Una herramienta importante son las políticas comerciales para
el proceso de venta de los productos y servicios de la empresa a través
de distintos medios y formas de llegar al cliente. En sus procesos más
destacados podemos mencionar la Tele-Venta, Ventas por Órdenes de
Compra, Ventas Directas y Ventas desde un POS.

Su empresa podrá vender productos de línea o productos nuevos de
potenciales clientes o clientes habituales. En estos procesos lleva un control
financiero (línea de crédito, morosidad permitida, protestos, etc.) y comercial
(listas de precios, descuentos permitidos, etc), para que sirvan como base
de información al proceso de Venta Nacional, saber siempre qué y cuándo
despachar, y a Facturación indicando los detalles comerciales de las
transacciones entre la empresa y el cliente.

Para lograr un control eficiente se definen perfiles de clientes que incluyen
entre otras cosas los criterios comerciales y financieros tales como línea
de crédito, descuentos, formas de pago, lista de precio asociada al cliente,
morosidad permitida, etc. Además se dispone de un excelente sistema de
cobranzas, para recuperar los recursos financieros en el ciclo de facturación.

Podrá realizar una gestión eficiente asignando metas de ventas por vendedor
y clientes con incentivos de comisiones que la empresa pacte con el equipo
comercial.

Políticas Comerciales

Capacidad de competir con estrategias comerciales, que resulten atractivas
e incentiven la compra de productos  a sus clientes, estas estrategias se
basan en la combinación de Precios y Formas de Pago que usted puede
definir y poner en práctica rápidamente, adelantándose a su competencia.

Formulación de Precios

• Precios por Cliente
• Precios por Rangos
• Precios Grupales
• Precios Especiales
• Precios de Farmacias (PVP)

Otras combinaciones que harán más atractiva la compra y mayor
fidelización de sus  clientes.

Formas de pago

• Efectivo
• Cheques al día
• Cheques a fecha
• Tarjetas de Crédito
• Tarjetas de Débito
• Créditos

Otras combinaciones que proporcionaran una mayor facilidad de
compra.

Ciclo Comercial de Ventas

• Precios por frecuencia de Compras
• Promociones por diferentes criterios
• Ofertas con Cupones de regalos
• Cupones de Descuentos
• Productos con Bonificación

• Tarjetas de Regalos
• Órdenes de Pago
• Donaciones
• Retenciones
• Créditos Institucionales
• Bonificaciones

POS



Servicios y Productos de Lisa/PYMES

• Normas Internacionales de Información Financiera "NIIF"
• Aplicación de las Normas Internas de cada país
• Múltiples contabilidades simultáneas
• Valuación de activos
• Monedas funcionales
• Valor justo
• Nuevos procedimientos contables
• Mejor capacidad para financiamiento
• Creación de valor para su empresa

• Especialmente orientado a importadoras, múltiples formas
de ventas y políticas comerciales. Tele venta, consignaciones,
POS, notas de venta y tratamientos personalizados al cliente.

• Sistema con sólidos servicios y mecanismos de
integración (W/S), para empresas que requieren solidez
contable (NIIF) y que disponen de sistemas especializados
en su negocio.

CHILE
Santa Beatriz 107, Providencia
Teléfono: (56-2) 898 6150 / Fax: (56-2) 898 6151
E-mail: browse@browse.cl
Santiago

ECUADOR
Joaquín Pinto 521 y Av. Amazonas, Edificio Saldania Bucheli piso 8 of.A
Teléfono: (593-2) 256 9023 / (593-2) 256 9024
E-mail: browse@browse.cl
Quito

PERÚ
Calle Chacarilla 240-250, San Isidro
Teléfono: (511) 627 7727 / Móvil 9 975 251 26
E-mail: browse@browse.cl
Lima


